CAPÍTULO II: SECCIÓN DOS
2. Teoría de la demanda y de la oferta
2.1. Teoría de la conducta del consumidor
2.1.1. Preferencias del consumidor
La elección de consumo está en función de las preferencias del individuo, las cuales comprenden sus gustos y aversiones. Hay tres supuestos fundamentales acerca de ellas:
· Las preferencias no dependen de los precios de los bienes
· Las preferencias no dependen del ingreso.
·  Más de cualquier bien es preferible a menos de ese bien.
Los dos primeros supuestos implican que los gustos y aversiones de las personas no dependen de lo que pueden permitirse comprar. Esto significa que el aumento en el ingreso de una persona o la disminución del precio del bien no hacen, por sí mismos, que la persona decida súbitamente que el bien en particular le gusta más de lo que le gustaba antes. El tercer supuesto implica que los deseos de las personas son ilimitados.
Adicionalmente podemos decir que las preferencias de las personas pueden cambiar con el tiempo, ya que en ellas influyen las cosas que consumen y experimentan.
Para analizar la conducta del consumidor en la solución del problema presupuestario, utilizamos el enfoque de la utilidad ordinal, el cual supone que los individuos pueden ordenar cada una de las cestas posibles por orden de preferencia. La ventaja de este enfoque es que se aplica en forma general sin necesidad de que el consumidor establezca cuantitativamente cuánto le gustan las distintas cestas; esto es, el consumidor puede decir si prefiere A a B, pero puede no ser capaz de hacer afirmaciones como "A es 10 veces mejor que B"

La utilidad es eI beneficio o satisfacción que una persona obtiene del consumo de bienes y servicios. La utilidad total (UT) depende del nivel de consumo de la persona: más consumo proporciona más utilidad total. Si medimos el incremento en la utilidad total al aumentar en una unidad la cantidad consumida de un bien, obtenemos lo que se denomina la utilidad marginal (UMg). Sin embargo, por la Ley de los Rendimientos Decrecientes la utilidad marginal que se obtiene por consumir cada unidad adicional de un bien es cada vez menor, por lo que ésta es decreciente. En la gráfica 2.1 que se presenta a continuación podemos observar que, según el ejemplo del jugador de fútbol, el primer vaso de agua le reporta la máxima utilidad, y conforme incrementa la cantidad de agua que toma, la utilidad de cada vaso adicional es menor, incluso llegando a ser cero, o negativa cuando le provoca malestar.
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Gráfica 2.1 Utilidad marginal decreciente.

Si consideramos al consumo de agua en un periodo, podemos dibujar la función que describimos en la gráfica anterior como una línea recta con pendiente negativa.
Sin embargo, si observamos la utilidad total que el futbolista obtiene por ingerir agua después del partido (gráfica 2.2), sumamos la utilidad que obtiene por cada uno de lo vasos de agua y observamos que ésta crece mientras la utilidad que aporta cada uno d ellos sea positiva. Dado que la UMg es decreciente, la utilidad total crece, pero cada vez menos. Al consumir el quinto vaso la utilidad marginal es cero, por lo que su utilidad total se mantiene constante; si decide consumir el sexto, la utilidad marginal es negativa porque le provoca malestar, y por lo tanto la utilidad total disminuye.
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Gráfica 2.2 Utilidad total
En general, podemos considerar a la utilidad marginal ya la utilidad total como funciones continuas, por lo que gráficamente se verían como sigue:

[image: image3]
Gráfica 2.3 Utilidad marginal y utilidad total dibujadas como líneas continuas.

Una vez que el futbolista sació su sed, desea por ejemplo ingerir alimentos. En ese momento estará dispuesto a cambiar agua por un sándwich. La forma en que cede agua a cambio de sándwiches es la tasa marginal de sustitución en el consumo, misma que está determinada por las preferencias y tiene la característica de ser decreciente, en razón de la Ley de los Rendimientos Decrecientes.
2.1.2. Maximización de la utilidad sujeta a una restricción
Dado que los consumidores actúan en forma racional, buscarán el máximo de bienestar o utilidad, de acuerdo con sus preferencias; sin embargo no podrán incrementar indefinidamente su consumo debido a que enfrentan dos restricciones: la de su ingreso, y la de precios de éstos. Con el fin de simplificar el análisis consideremos una economía con dos bienes, X y Y, o en su caso, que Y es una "canasta" que incluye a todos los demás bienes. Entonces, las posibilidades de consumo de un individuo se expresan formalmente a través de la siguiente ecuación:
I = PxX + PyY
conocida como la función de la "recta (o línea) de presupuesto", en donde:
Px y Py son los precios de los bienes X y Y
I es el ingreso total del consumidor
Esto implica que el ingreso es igual al gasto, o dicho de otra manera, que el individuo agota todo su presupuesto y, por lo tanto, si desea incrementar el consumo de uno de los bienes tendrá que sacrificar el de otro.
Para representar gráficamente las posibilidades de consumo entre los bienes X y Y con un ingreso fijo, transformamos la ecuación de presupuesto y la expresamos en términos de los bienes que se consumen. Así, la ecuación que obtenemos es:
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En la gráfica 2.4 se muestra la línea de presupuesto expresada en términos del bien X.
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Gráfica 2.4 Línea de presupuesto
La línea de presupuesto indica las cantidades máximas de ambos bienes que puede comprar el consumidor con su ingreso l. Todos los puntos sobre la línea y el área por debajo de ésta comprenden las posibilidades de consumo del individuo.
Analicemos el significado de algunos puntos representados por esta línea. Los cruces cor los ejes (puntos A y B) indican las cantidades que podría obtener de cada bien si se asignara todo el ingreso al consumo de éste y nada al consumo del otro (I/Px e I/Py). Cualquier punto a la derecha de la línea de presupuesto (punto C) no es alcanzable mientras que en cualquier otro entre ésta y el origen (por ejemplo el punto D) no se está gastando todo el ingreso; por lo tanto el consumo es menor que lo posible y la utilidad es también menor.
Moviéndonos sobre la recta de presupuesto en la gráfica 2.5, el pasar del punto E al F significa que para incrementar nuestro consumo de X0 a X1 tenemos que sacrificar Y0 –Y1 de consumo en Y. En términos de la ecuación de la recta, ello significa cuánto cuesta, en términos del bien Y, consumir una unidad más de X. Por lo tanto, la relación de los precios, el precio relativo, es la pendiente de la recta de presupuesto e indica el costo de oportunidad de un bien en términos del otro. En este sentido, la forma en que podemos sustituir un bien por otro está dada por el mercado, a través de los precios.
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Gráfica 2.5 Línea de presupuesto
Hay dos variables que modifican la recta de presupuesto: el ingreso del individuo y los precios de los bienes. Cuando se incrementa el primero, las posibilidades de consumo crecen al desplazarse la recta de presupuesto en forma paralela hacia la derecha, y con ello las decisiones del consumidor se ven modificadas. Por otra parte, cuando cambia el precio de alguno de los bienes el precio relativo se modifica y altera la pendiente de la recta de presupuesto, lo que implica que el costo de oportunidad se modifica, afectando las decisiones del consumidor. Esto se muestra en la gráfica 2.6.
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Gráfica 2.6 Línea de presupuesto
De acuerdo con lo expuesto, el consumidor tiene que maximizar su utilidad de acuerdo con su restricción presupuestal. Formalmente podemos expresar esto en términos de la siguiente función:

Max U(X,Y) sujeta a PxX+PyY= I

en donde:
X, y Y son los dos bienes o cestas de bienes que existen en la economía
Pxy son los precios de los bienes X y Y
I es el ingreso total del consumidor
Es importante mencionar que la función U(X, Y) no tiene un máximo; simplemente se incrementa conforme aumenta X o Y. La ecuación significa que queremos hallar los valores de X y Y que producen el máximo valor de U sujeto a la restricción de que el individuo gasta todo su ingreso.
Para encontrar dichos valores, el individuo incrementará su consumo de bienes en tanto la utilidad marginal sea positiva y hasta que se agote su ingreso. No obstante, dada su restricción presupuestal también tiene que decidir entre diversos bienes, para lo cual "compara" la utilidad marginal por peso gastado. Supongamos que todos los bienes son divisibles; entonces el consumidor comprará de los distintos bienes hasta igualar la utilidad marginal por peso gastado:
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Cabe señalar que este equilibrio no es estático, pues constantemente hay variaciones en los precios. Consideremos, por ejemplo, un incremento en el precio del bien X; esto implica que la utilidad marginal por peso gastado en este bien disminuye, alterándose la relación de equilibrio entre los bienes:
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El individuo racional incrementará su consumo de Y, cuya utilidad por peso gastado es mayor, y reducirá el de X. De esta forma, al aumentar el consumo de Y la utilidad marginal disminuye, mientras que al disminuir el de X, aumenta hasta que se restablece la igualdad:
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2.1.3. Importancia de los precios 

De acuerdo con lo explicado anteriormente, los precios reflejan el costo de oportunidad de los bienes, motivo por el que desempeñan un papel primordial al proporcionar información a los consumidores y productores para la toma de decisiones. Un aumento en los precios provoca una reducción en las compras de los consumidores y, simultáneamente, provoca un incremento en la producción; por el contrario, una reducción en los precios incentiva un mayor consumo y restringe la producción.
El precio es el valor monetario de los bienes y se establece de acuerdo con la organización económica, misma que resulta una variable que condiciona la "veracidad" de los precios y por lo tanto determina qué tan eficientemente se asignan los recursos. 

En una economía de mercado los precios se determinan por la interacción privada de los consumidores y de los productores, reflejando el costo de oportunidad de los recursos. Sin embargo, existen dos circunstancias en las que esta interacción se ve obstaculizada, provocando precios "mentirosos" que no reflejan el verdadero costo de oportunidad.
La primera circunstancia se relaciona con los derechos de propiedad que no están bien definidos y presentan externalidades, es decir, acciones que realiza algún integrante de la sociedad y que generan costos y/o beneficios a otros individuos, mismos que no se ven recompensados por los costos o molestias en que incurren, ni compensados por los beneficios. 

Un ejemplo de esta situación es la contaminación del aire por la emisión de gases de la actividad industrial. Cuando esta contaminación llega a ciertos niveles, ocasiona molestias a la población que se encuentra alrededor de la zona industrial, provocando irritación en los ojos, enfermedades respiratorias, deterioro de las fachadas de los inmuebles, etc., lo que implica que se tenga que incurrir en costos de consultas médicas, medicamentos, restauración, etc. Debido a los costos en los que ha incurrido la sociedad para enfrentar el problema de la contaminación, se ha establecido una normatividad acerca de las emisiones que emiten las industrias, la cual busca reducir los niveles de contaminación y exige a sus generadores que asuman (internalicen) los costos que esto provoca, obligándolos a instalar equipos anticontaminantes o filtros en sus chimeneas.
La segunda circunstancia surge cuando existen barreras naturales o legales para la entrada en alguna industria, lo que ocasiona que los precios no reflejen las decisiones privadas, ya que en la interacción de consumidores y productores, uno de ellos tiene una posición de ventaja sobre el otro, restándole capacidad para decidir. Un ejemplo de esto son los servicios telefónicos de México que durante mucho tiempo estuvieron en manos de una sola compañía, lo que ocasionó que los consumidores no tuvieran capacidad de negociación con la empresa, misma que establecía las tarifas y estaba en una posición de "todo o nada", es decir, si se quería el servicio se tenían que aceptar sus condiciones. En años recientes, el sector de telecomunicaciones se ha abierto a la competencia, observándose, casi en forma inmediata, una caída generalizada en las tarifas y mejoras en el servicio telefónico.
En la evaluación de proyectos es sumamente importante que el analista revise con cuidado si los precios que está utilizando reflejan la realidad, o si están afectados por circunstancias como las que se han descrito. Muchas veces un proyecto puede ser rentable para una cierta entidad simplemente porque el precio de un insumo importante está siendo subsidiado por el gobierno. Obviamente al momento en que se retiran los subsidios el proyecto se vuelve automáticamente no-rentable. Sin embargo, el mismo proyecto, evaluado desde el punto de vista del país como tal resultaría no-rentable desde el inicio debido a que el precio correcto que debió utilizarse en la evaluación es el precio "verdadero" (también conocido con el nombre de precio social, precio sombra, precio de cuenta, o precio económico). El precio social es igual al económico debido a que en estos apuntes no se hacen ajustes para tomar en cuenta los efectos de la distribución del ingreso. En su lugar, para tratar con temas relativos a la pobreza extrema, se recomienda el enfoque de "necesidades básicas" del profesor A. C. Harberger.
Por otra parte, los precios sufren modificaciones con el tiempo, que pueden ser atribuibles a un cambio en el mercado de cada bien (variaciones en la demanda o cambios tecnológicos) o a un aumento generalizado y sostenido de los precios, el cual se denomina inflación. Esto implica que los precios de hoy no sean comparables con los de hace uno o dos años, por lo que se han desarrollado diversos índices que permiten expresar los precios en una sola unidad y con ello comparar los bienes a través de sus valores reales. 

2.1.4. Curva de demanda individual y de mercado 

La conducta del consumidor se refleja en el mercado a través de la demanda, que es la cantidad que está dispuesto a comprar a los diferentes precios. La Teoría de la Demanda busca dar validez empírica a la hipótesis de que los consumidores actuamos como si supiéramos la cuantificación de la utilidad que nos reporta el consumo de cada bien y tomamos decisiones con base en esa información.
La cantidad de un bien o servicio particular que un individuo está dispuesto a comprar depende de muchos factores, entre los que destacan: el precio del bien, el precio de los bienes relacionados (sustitutos y complementarios), el ingreso, la población y las preferencias. La función de demanda es la relación que existe entre la cantidad demandada de un bien y su precio, manteniendo constantes a todos los demás factores que determinan la cantidad a comprar.
Formalmente podemos expresar lo expuesto en términos de la función de la demanda de X como: 

Dx = f (Px, Py, Pz, Ingreso, Población, Preferencias, etc.)
en donde:

Px es el precio del bien X
Py es el precio del bien Y (complementario)
Pz es el precio del bien Z (sustituto),
Una vez que se conoce la relación que existe entre las variables y la cantidad demandada, podemos obtener la Ecuación de la Demanda, expresándola en los siguientes términos:
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en donde:

A * es una constante de proporcionalidad 
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 son los coeficientes que determinan:
- el signo del cambio en la demanda ante un cambio en la variable 

- la magnitud del cambio en la demanda ante un cambio en la variable 

Si expresamos la ecuación de la demanda del bien X en términos de su precio, manteniendo todo lo demás constante dentro de A*, obtenemos la ecuación de la curva de la demanda:
Qx = A* - 
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De acuerdo con lo expuesto, cuando aumenta el precio de un bien la utilidad marginal por peso gastado (UMgx/Px) disminuye, por lo que reducimos su consumo e incrementamos el de los otros bienes. Esto determina que, en general, el signo del parámetro 
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 sea negativo, a lo que se denomina Ley de la Demanda. Asimismo, 
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 es la pendiente de la curva y muestra el grado de respuesta de la cantidad demandada del bien cuando varía su precio, manteniendo constantes a todos los demás factores que determinan la demanda (precio de otros bienes, ingresos, gustos, etc.). 

Para representar gráficamente la curva de la demanda se ha convenido en invertir los ejes, poniendo a la variable dependiente (cantidad por unidad de tiempo) en la abscisa, y al precio (variable independiente) en la ordenada. En este sentido, la "curva" de la demanda tiene una forma como la que se presenta en la siguiente gráfica:
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Gráfica 2.7 Curva de demanda
La curva de la demanda expresa: 

- El precio máximo que el consumidor está dispuesto a pagar por cada cantidad del bien, o la cantidad máxima que está dispuesto a comprar a cada precio.
- El gasto total, como se muestra en la gráfica 2.8. Conociendo un punto como A sobre la curva podemos obtener el gasto total del consumidor en ese bien representado por el área que resulta de multiplicar el precio por Ia cantidad.
- El ingreso total de los productores, que es equivalente al gasto total de los consumidores. Esta información es fundamental para los productores ya que como veremos más adelante, permite hacer políticas de precios.
Pensemos en lo que sucede con la demanda al modificarse alguna de las variables que la determinan. En primer término está el precio del bien, que al ser la variable endógena (es la variable que se representa en la ordenada), provoca un movimiento sobre la curva modificándose la cantidad demandada (permaneciendo constante la curva demanda). Si se modifica alguna de las otras variables clasificadas como exógenas (como los precios de los bienes sustitutos o complementarios, o el ingreso, etc.) se modifica toda la curva de la demanda, desplazándola en forma paralela, como se observa en la gráfica 2.8. 
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Gráfica 2.8 Movimientos sobre la curva de demanda y de la curva de demanda
Hasta aquí hemos visto cómo el individuo construye sus funciones de demanda personales por cada bien. La demanda de mercado de cada bien es la suma horizontal de todas las demandas individuales y se obtiene sumando las cantidades demandadas por cada individuo a cada precio.
Para ilustrar este concepto tomemos como ejemplo simplificador una localidad con dos tipos de consumidores de agua potable, los pobres y los ricos. Cada uno de ellos tiene una demanda por agua de acuerdo con sus preferencias y restricciones. La demanda del mercado de agua es, entonces, la suma de las cantidades demandadas por ricos y pobres a cada precio, como se muestra en la tabla siguiente:
	Precio del agua por metro cúbico
	Cantidad demandada “ricos”
	Cantidad demandada “pobres”
	Cantidad demandada “mercado”

	7
	1
	0
	1

	6
	2
	0
	2

	5
	3
	0
	3

	4
	4
	1
	5

	3
	5
	2
	7

	2
	6
	3
	9


Gráficamente se aprecia por qué decimos que es la suma horizontal de las demandas individuales: no sumamos precios, sino cantidades. En la gráfica 2.9 se observa que a cada precio se le suman las cantidades demandadas por todos los individuos de la sociedad para obtener la demanda por el mercado a cada precio.
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Gráfica 2.9 Obtención de la demanda de mercado
2.1.5. Excedente del consumidor
De acuerdo con lo anterior, la demanda refleja la disposición a pagar por cada unidad de un bien o servicio. Dada la Ley de los Rendimientos Marginales Decrecientes, podemos afirmar que los consumidores obtienen un beneficio o satisfacción menor por cada unidad adicional consumida, razón por la cual su disposición a pagar por cada unidad también va a ser menor. Esto se refleja en la pendiente negativa de la curva de demanda. Sin embargo, establecer precios por cada unidad que consumimos sería muy costoso, tanto para los consumidores como para los productores, por lo que en el mercado pagamos un precio único por todas las unidades de un bien: lo que se conoce como el precio de equilibrio. De ahí que para las primeras unidades generalmente el precio sea menor a lo que el consumidor estaría dispuesto a pagar por ellas. La diferencia entre lo que estamos dispuestos a pagar y lo que efectivamente pagamos se denomina excedente del consumidor.
En la gráfica 2.10 representamos el beneficio del consumidor como el área por debajo de la curva de demanda, ya que podemos decir que la disposición a pagar es el valor del beneficio que obtiene el individuo por consumir cada unidad de ese bien. Dado que existe un precio en el mercado, PE de equilibrio, el consumidor establece la cantidad a consumir hasta el punto en el que el precio iguale a la utilidad o beneficio obtenido, ya que de seguir consumiéndola seguirá pagando el mismo precio y obtendrá un beneficio menor. De esta forma, al beneficio total (OAEOE) restaremos el gasto en el que incurre el consumidor para obtener QE unidades (OPEEQE), con lo que obtenemos el excedente del consumidor (PEAE).
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Gráfica 2.10 Excedente del consumidor
El excedente del consumidor es una medida del bienestar de los individuos que permite comparar niveles de bienestar cuando se presentan cambios en los precios y en las cantidades consumidas, provocados por diversas causas.
Consideremos una disminución en el precio de algún bien. De acuerdo con lo que hemos revisado, la utilidad marginal por peso gastado en ese bien (UMgx/Px) aumenta, con lo que el individuo incrementará su consumo. Esto lo podemos constatar gráficamente (véase la gráfica 2.11), si vemos cómo al reducirse el precio de PE a P1 el consumidor comprará Q1 unidades, cantidad mayor a QE que inicialmente consumía. Analicemos cómo se modificó el bienestar del consumidor. En la situación original, su excedente estaba representado por el área (PEAE); con el nuevo precio, el excedente del consumidor es P1AB, por lo que éste creció en el área comprendida por P1PEEB.
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Gráfica 2.11 El excedente del consumidor como medida de bienestar
2.1.6. Elasticidad precio, ingreso y cruzada de la demanda
Dado que la economía es dinámica, las variables se modifican constantemente, por lo cual resulta muy importante conocer los cambios que ocurren en la demanda; para ello no sólo nos basta con saber en qué dirección está, sino que también requerimos conocer su magnitud. De aquí surge el concepto de elasticidad, que mide el grado de respuesta de una variable dependiente ante un cambio en una variable independiente.
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Un ejemplo es el porcentaje en que cambia la circulación de vehículos por una autopista con relación a un incremento de 20% en el peaje; o en qué forma cambia la afluencia al Zoológico de Chapultepec cuando se incrementa el precio de entrada. Podemos observar que la elasticidad es una medida que carece de unidades, lo que permite comparar cambios en variables expresadas con diferentes unidades (kilos, entradas, litros, etcétera. ) 

Existe una elasticidad para cada variable que determina a la demanda: 

- Elasticidad precio: mide el grado de respuesta de la cantidad demandada de un bien o servicio, como consecuencia de variaciones en su precio.
- Elasticidad ingreso: mide el grado de respuesta de la demanda ante cambios en el ingreso.
- Elasticidad cruzada: mide el cambio en la cantidad demandada de un bien ante variaciones en los precios de otros bienes.
Elasticidad precio de la demanda
Mide el grado de respuesta de la cantidad demandada de un bien a cambios en su precio, es decir: 


[image: image22]
Por la Ley de la Demanda sabemos que precio y cantidad tienen una relación inversa, es decir, al subir el precio la cantidad demandada cae y viceversa, por lo que el valor de la elasticidad precio de la demanda siempre tendrá signo negativo. En tal virtud, y para simplificar el análisis, se ha convenido en tomar la elasticidad en valor absoluto, mismo que puede ir de cero a infinito.
Lo anterior se confirma si expresamos la ecuación de la elasticidad de la siguiente manera: 
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en donde:
Q = cantidad del bien
P = precio del bien
Por lo que podemos re expresar a la elasticidad como:
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Pero podríamos preguntar, ¿por qué si la elasticidad utiliza la pendiente no podemos utilizar directamente esta variable como una medida de respuesta del consumo ante las variaciones en el precio?. La respuesta radica en que la elasticidad es una medida que permite comparar si la demanda del bien A es más o menos elástica que la demanda del bien B, lo que no se puede hacer directamente a través de la pendiente porque ésta depende de las unidades con las que medimos el precio y la cantidad.
Esto es de especial interés ya que, como veremos más adelante, la elasticidad determina la incidencia de algunas medidas de políticas públicas como son los subsidios y los impuestos a los consumidores o productores. Por ejemplo, si el gobierno ha decidido incrementar la tasa impositiva para mejorar la recaudación, podrá elegir entre incrementar la tasa del tabaco o de las bebidas alcohólicas. Estas dos demandas no pueden compararse directamente ya que la primera está medida en kilos y la segunda en litros.
De esta forma, conociendo la pendiente (el parámetro a) y un punto de la curva de demanda se podrá saber la elasticidad en ese punto. Sin embargo, ésta varía a lo largo de la curva y su grado se ha clasificado de acuerdo con el valor que toma como:
Demanda inelástica: 0< Epx < 1 

Cuando el valor absoluto de la elasticidad precio de la demanda es menor a 1, es decir, que a un determinado cambio porcentual en el precio le corresponde un cambio porcentual menor en la cantidad demandada. Una implicación importante de esto es que si bajara el precio, el gasto del consumidor (precio que paga multiplicado por la cantidad que adquiere) disminuiría, ya que la cantidad demandada aumentó menos que proporcionalmente a la disminución en el precio. Por ejemplo, sería conveniente saber si una reducción en el precio del agua potable, digamos de 10%, traerá consigo un aumento en la cantidad de agua demandada de solamente el 5 por ciento.
Demanda de elasticidad unitaria: Epx = 1 

Cuando la elasticidad precio es igual a 1, implica que el cambio porcentual del precio y de la cantidad demandada es igual (aunque de signo contrario), de tal forma que el gasto del consumidor se mantiene constante a cualquier nivel de precios.
Demanda elástica: Epx > 1 

Cuando la elasticidad precio de la demanda es mayor a 1, es decir, cuando a un determinado cambio porcentual en el precio le corresponde un cambio porcentual mayor en la cantidad demandada. Esto implica que el gasto del consumidor se incrementará, ya que la cantidad demandada aumentó más que proporcionalmente a la disminución en el precio. Por ejemplo, una reducción en el precio del peaje en las autopistas, digamos de un 10%, podría traer como consecuencia un aumento en el aforo vehicular de un 20%, con lo cual el ingreso de las empresas concesionarias aumentaría.
Demanda perfectamente elástica: Epx es igual a infinito 

Cuando las personas demandan cualquier cantidad de un bien a un precio dado, pero si éste sufre un incremento, por mínimo que sea, la cantidad demandada desciende a cero. En este caso, un cambio porcentual prácticamente de cero produce un cambio porcentual infinito en la cantidad demandada, por lo que su elasticidad precio es infinita.
Demanda perfectamente inelástica: Epx = O 

Cuando las personas demandan una cantidad fija de un bien a cualquier precio, por lo que si éste sufre un incremento, por grande que sea, la cantidad demandada no cambia. En este caso, un cambio porcentual muy grande en el precio produce un cambio porcentual igual a cero en la cantidad demandada, por lo que su elasticidad precio es cero.
Las implicaciones gráficas de las elasticidades en la curva de demanda se .pueden observar en el conjunto de gráficos que se presenta a continuación:
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Gráfica 2.12 Elasticidades de demanda
Las funciones de demanda varían de acuerdo con la relación que existe entre sus determinantes y la cantidad demandada. En el caso de una demanda lineal podemos encontrar los tres tipos de elasticidad. Como se observa en la gráfica 2.13, en el punto medio de la demanda la elasticidad precio será unitaria; por arriba del punto medio será mayor a uno en valor absoluto, y por abajo del punto medio será menor a uno en valor absoluto. Esto no se cumple para las demandas perfectamente elásticas o perfectamente inelásticas.

[image: image26]
Gráfica 2.13 Elasticidades de una demanda lineal.

Esto significa que si el precio del mercado se encuentra en el segmento elástico de demanda, una reducción en el precio incrementará el gasto de los consumidores porque el ajuste en cantidad compensará y superará la baja en su precio, por lo que el ingreso de los productores crecerá. Por otra parte, si el precio se encuentra en el segmento inelástico de la demanda, los productores buscarán un incremento de precio debido a que sus ingresos crecerán porque el ajuste en la cantidad consumida será menor que la del aumento en el precio. De esta forma, para un productor es importante conocer la respuesta de demanda si hay cambios en el precio, a efecto de establecer políticas de precios que maximicen sus utilidades.
Existen varios factores que determinan la elasticidad de la demanda, entre los cuales destacan:
a) La existencia de sustitutos y el grado de sustitución entre ellos. Mientras mi sustitutos tenga un bien y sus características sean muy similares, más elástica va ser la curva de demanda.
b) La proporción del ingreso que se gasta en el bien. Mientras mayor sea su participación en el gasto familiar más elástica será la demanda.
c) El grado de necesidad del bien. Por ejemplo, la demanda de un diabético por insulina será muy inelástica debido a que es un bien indispensable, por lo que al cambiar de precio su demanda no varía significativamente.
d) El tiempo. Mientras más largo sea el lapso en estudio más elástica será la demanda ya que el consumidor tiene tiempo para ajustarse y cambiar su patrón de consumo ante los cambios de precio.
Elasticidad ingreso 

La elasticidad ingreso de la demanda nos indica cómo cambia la demanda de un bien al modificarse el nivel de ingreso de los consumidores. Se expresa como:
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La elasticidad ingreso puede ser positiva o negativa, de acuerdo a lo cual podemos clasificar a los bienes en:
- Bienes normales. Cuando la elasticidad ingreso se sitúa entre O y 1 se observa que al incrementar el ingreso aumenta el consumo, pero en menor proporción que la variación en el ingreso.
- Bienes superiores. Cuando la elasticidad ingreso es mayor que 1 se observa que el incremento en el consumo es en mayor proporción que la variación en ingreso.
- Bienes inferiores. Cuando la elasticidad ingreso es negativa se observa que con el incremento de ingreso el consumo de ese bien disminuye.
- Bienes neutros. Cuando la elasticidad ingreso es igual a cero no se observa cambio alguno en el consumo del bien al incrementar el ingreso.
En general, un mismo bien puede entrar en las cuatro clasificaciones, lo cual dependerá del nivel de ingreso del que se parte. Para ilustrar esto tomemos como ejemplo las papas y el arroz, cuyos consumidores son personas de bajos ingresos y quienes compran la mayor parte de esos bienes. Como se observa en la gráfica 2.14, la demanda por esos productos se incrementa al aumentar sus niveles de ingreso. Cuando finalmente sus ingresos alcanzan un cierto nivel (I*) reemplazan esos bienes con alternativas superiores; por ejemplo, las frutas, las verduras y la carne empiezan a aparecer en la dieta que estaba recargada de arroz y papas.
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Gráfica 2.14 Ingreso tipo de bien
Elasticidad cruzada
La demanda de cualquier bien en el mercado depende de los precios de sus sustitutos y complementos. La elasticidad cruzada de la demanda mide la sensibilidad de la cantidad demandada de un bien en particular, a los cambios en los precios de los otros bienes, y se expresa como:
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Según el tipo de bienes de que se trate, el valor de la elasticidad cruzada puede ser negativo, igual a cero o positivo. De esta forma: 

- Bienes sustitutos. La elasticidad cruzada tiene signo positivo porque la relación entre el cambio de precio de Y y la cantidad demandada de X es directa. Ejemplo, si sube el precio de la Coca Cola aumentará la demanda de Pepsi cola
- Bienes complementarios. El valor de la elasticidad cruzada es negativo porque al consumir conjuntamente dos productos el incremento en el precio del bien X tiene como consecuencia una disminución en el consumo del bien Y. Ejemplo, si sube el precio del café disminuye la demanda de azúcar.
- Bienes independientes. El valor de la elasticidad cruzada es cero, ya que cambio en el precio de otro bien no afecta la demanda particular de X. Ejemplo, si una persona toma el café sin azúcar, los cambios en el precio café no alteran su demanda de azúcar.
2.2. Teoría de la conducta del productor
2.2.1. Teoría de la firma y la producción
En el análisis relativo a la elección del consumidor se consideraron a los bienes y servicios como dados, pero ¿de dónde proceden estos bienes?.  En este capítulo constatará que su producción implica un proceso similar al que examinamos para el consumidor. Mientras que en ese caso nos concentramos en la relación del mercado frente a la demanda, ahora analizaremos las decisiones económicas que se encuentran detrás de la oferta.
La producción puede definirse de varias maneras. Una de ellas es que comprende cualquier actividad que crea utilidad actual o futura. Asimismo, puede describirse como un proceso que transforma los factores de producción en productos. Entre esos factores tradicionalmente se incluyen a la tierra, el trabajo y el capital, aunque recientemente esta lista ha ido aumentando con conceptos como la "iniciativa empresarial
", la tecnología, la organización y la energía.
Sin embargo, no basta con tener los insumos, sino que es necesario combinarlos para obtener el producto deseado. En este caso, la función de producción es la relación técnica en la cual se combinan. Un ejemplo de ella, en nuestra vida diaria, es una receta de cocina que enumera los ingredientes y nos dice las proporciones y la manera como debemos mezclarlos para obtener un número determinado de raciones.
Es aquí donde surge el concepto económico de la producción, que es el hecho de tener que combinar recursos escasos (insumos que por sí mismos son escasos) con recursos monetarios que tiene el empresario para adquirir dichos insumos, a fin producir y obtener utilidades. En este sentido, la Teoría de la Firma establece instrumental para analizar el comportamiento económico del productor en la toma de decisiones, acerca de cómo asignar sus recursos escasos para el maximizar sus beneficios o utilidad.
Bajo esta perspectiva, la Teoría de la Firma es de aplicación general ya que se centra en la toma de decisiones privada de los productores como entes económicos, sin que dependa del sistema económico en el que se desarrolla.
2.2.2. Función de producción
De acuerdo con lo anterior, el objetivo del productor es maximizar sus beneficios, para lo cual enfrenta dos ámbitos de decisión: el de eficiencia técnica, determinada por la relación entre los insumos y la producción, dada una tecnología; y el de eficiencia económica, que ya conocemos, y que se centra en la asignación eficiente de los recursos escasos al mínimo costo.
Así, el productor obtendrá beneficios por la diferencia entre sus ingresos y sus costos totales, incluyendo los de oportunidad, por lo que buscará vender lo más caro posible y producir lo más barato posible.
La función de producción, como ya se mencionó, es la relación insumo-producto, la cual, simplificando a un mundo con sólo dos factores de producción: capital y trabajo, se puede expresar como: 

Qx = f (K, T)
en donde: K = capital T = trabajo 

"f' es una función matemática que lleva implícita la tecnología que determina al proceso productivo. Al igual que en el caso de las recetas de cocina, existen funciones de producción de proporciones fijas y variables en donde podemos sustituir algunos ingredientes por otros.
Asimismo, la función producción indica cómo variará la producción si se alteran algunos o todos los factores de producción. En la práctica existen numerosos procesos de producción en los que no es posible alterar rápidamente las cantidades de algunos de ellos. En este sentido, se ha definido como:
- Largo plazo, como el menor periodo necesario para alterar las cantidades de todos y cada uno de los factores. Un factor cuya cantidad puede alterarse libremente se denomina factor variable. En el largo plazo, todos los factores son variables por definición.
- Corto plazo es, por el contrario, el periodo durante el cual no pueden alterarse uno o más factores. Un factor cuya cantidad no puede alterarse en un determinado tiempo se denomina factor fijo.
En el corto plazo, el capital es fijo una vez que determinamos el tamaño de planta de la empresa, compramos la maquinaria, edificio, tierra, etc. En ese momento se convierte en un factor cuyo valor no puede cambiar. El trabajo, por su parte, es variable. De esta forma, el costo total de la empresa tendrá un componente fijo y uno variable. En este sentido, la decisión del productor en el corto plazo se restringe a cuánto deberá contratar del factor variable para obtener la producción deseada.
Al igual que en el consumo, en la producción se observa la Ley de los Rendimientos Decrecientes, la cual establece que al ir añadiendo unidades adicionales del factor variable, los incrementos en la producción total serán cada vez más pequeños e incluso pueden llegar a ser negativos debido a la saturación en el factor fijo.
Volviendo al ejemplo de la receta de cocina, esto se puede observar si consideramos al factor fijo como el tamaño de la cocina medida en metros cuadrados, así como a las hornillas y utensilios con los que cuenta. Si vamos agregando más ingredientes o más ayudantes, en un principio la producción crece rápidamente; sin embargo llega un momento en que el espacio físico no es suficiente y los utensilios no pueden utilizarse simultáneamente por los ayudantes, lo que ocasionará que algunos de ellos no puedan contribuir a la producción.
En este caso, la función producción se expresaría de la siguiente manera: Qx = f (K0, T)
en donde: 

K0 = stock de capital fijo
T = trabajo 

Para incrementar la producción a corto plazo, una empresa tiene que aumentar la cantidad del factor variable y producir una unidad adicional. La restricción tecnológica a corto plazo de la empresa se describe a través de tres curvas que muestran los términos en que se modifica el producto al incrementar el factor variable:
a) La cantidad total producida es el producto total. La curva del producto total muestra el producto máximo alcanzable con una cantidad dada de capital, conforme varía la cantidad de trabajo empleado. Esta relación se puede observar en la tabla siguiente, en la que presentamos como ejemplo la producción de bolsas en una fábrica; luego graficamos la función de producción.
	
	Trabajo

Trabajadores por día
	Producto

Bolsas por día

	A
	0
	0

	B
	1
	4

	C
	2
	10

	D
	3
	13

	E
	4
	15

	F
	5
	16
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Gráfica 2.15 Producto total
b) De la función producción descrita en el inciso anterior, podemos obtener el producto marginal (PMgT), que es el aumento del producto total que resulta de un aumento de una unidad de ese factor de producción, manteniendo constante la cantidad del otro factor. Gráficamente, el producto marginal es la pendiente de la función de producción en cada uno de los puntos.
Del ejemplo anterior podemos obtener el producto marginal si observamos que al pasar de O a 1 trabajador, la producción se incrementó de O a 4, es decir, el trabajador aportó cuatro unidades a la producción. Por su parte, al entrar un segundo trabajador, la producción creció a diez, por lo que el producto marginal de éste es de seis bolsas. A partir del tercer trabajador, aun cuando el producto total continúa creciendo, el producto marginal empieza a caer pues éste gnera sólo tres bolsas adicionales. Esto se debe a la presencia de rendimientos marginales decrecientes en la producción. Gráficamente podemos observar la relación entre el producto total y el producto marginal.

[image: image31]
Gráfica 2.16 Producto total y producto marginal
c) El producto medio representa cuánto produce en promedio cada unidad del factor variable y se determina al dividir la producción total entre el número de trabajadores. Gráficamente, esto equivale a trazar un rayo del origen a cada uno de los puntos de la función de producción. Nótese que existe un punto de la función de producción en el que el rayo es tangente, por lo que es igual a la pendiente, y por lo tanto el PMe = PMg, Y es cuando el PMe toma su valor máximo. En la gráfica siguiente se presenta la relación entre los tres conceptos y se establecen diferentes áreas de producción.
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Gráfica 2.17 Etapas de la producción y eficiencia económica
Como se observa, podemos dividir esta gráfica en diferentes etapas de la producción. El segmento marcado con el I es la etapa con rendimientos marginales físicos crecientes, ya que se utiliza en forma intensiva el factor fijo. La etapa II es la etapa racional de la producción, que muestra rendimientos marginales decrecientes, pero el producto medio llega a su nivel máximo. Pasar a la etapa III no le conviene al productor porque de seguir contratando más factor variable la producción promedio por cada trabajador empezaría a disminuir, es decir, se "estorbarían" unos a otros. Finalmente, la etapa IV tiene rendimientos marginales negativos, por lo que la producción total empieza a decaer.
En el largo plazo, las empresas tienen que decidir las cantidades que utilizarán de cada factor para maximizar su producción. Casi todos los bienes pueden producirse utilizando diferentes combinaciones de factores, una técnica intensiva en trabajo o una técnica intensiva en capital. A través de la función de producción es posible obtener una gama técnicamente viable de posibilidades. De esta forma, se pueden construir las curvas que reflejan las combinaciones de insumos que permiten producir una misma cantidad dada de producto; a estas curvas se les denomina mapa de isocuantas.
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Gráfica 2.18 Mapa de isocuantas

Sin embargo, la facilidad con la que el capital y el trabajo pueden sustituirse entre sí varía de una industria a otra. La tasa marginal de sustitución técnica (TMST) indica la relación que existe entre la disminución necesaria de un factor para sustituirlo por una unidad del otro factor, manteniendo inalterada la cantidad producida. Por lo tanto, la TMST es la pendiente de la isocuanta, la cual es convexa al origen debido a la presencia de rendimientos marginales decrecientes:
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Gráfica 2.19 Tasa marginal de sustitución técnica (TMST).
2.2.3. Funciones de costos de producción
Producir cuesta, por lo que la Teoría de los Costos establece la relación entre la cantidad producida y el costo que ello implica. Iniciaremos el análisis en el corto plazo, observando qué pasa con los costos cuando varía la producción.
Una vez determinada la producción técnicamente posible y deseable, se obtienen las cantidades de factores que se van a utilizar, con las cuales, conociendo sus precios, es posible construir las funciones de costos:
· Costo total: costo de todos los factores asociados a la producción de un bien:
CT = PKK+PTT
· - Costo fijo: es el costo que no varía al incrementarse la producción.
CF = Renta del local, mantenimiento de maquinaria, etcétera. 

· Costo variable: es el que varía en relación con la cantidad producida.
CV = Pi Ii(Q)
en donde: 

Ii (Q) = i-ésimo insumo que depende del nivel de producción Q
Los costos medios son los costos por unidad de producto, y son tres:
Costo medio total: es el costo promedio de producir una unidad total
CMeT= CT/Q 

CMeT = CMeV + CMeF 

Costo medio variable: CMeV = CV/Q 

Costo medio fijo:
CMeF = CF/Q 

Costo marginal: Es el cambio en el costo total asociado a producir una unidad adicional:
CMg = dCT/dQ 

Gráficamente podemos ver que las curvas de costos poseen la siguiente forma:
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Gráfica 2.20 Costos de producción
En la abscisa representamos el nivel de producción mientras que en la ordenada, al origen, se establecen cantidades en pesos para representar los costos. El costo fijo total es constante porque no depende del nivel de producción, por lo cual se representa con una línea horizontal. El costo variable total es creciente a tasas decrecientes hasta el punto en que se empieza a utilizar intensivamente el factor variable y, por lo tanto, su crecimiento comienza a darse a tasas crecientes. El costo total tiene un comportamiento similar al del costo variable ya que, dada su definición, es la suma del costo variable y el costo fijo; por lo tanto, la distancia vertical entre ambos es el costo fijo. 

A partir de estos datos y con las definiciones planteadas anteriormente, podemos obtener las demás curvas de costos. El CMeF es decreciente y tiende a cero al dividirse un valor fijo entre un número cada vez más grande de unidades; el CMeV tiene una forma de U, y el CMeT resulta de sumar al CMeV el CMeF, por lo que conforme crece la producción el CMeT se acerca al CMeV; la curva de CMg también tiene forma de U y corta al CMeV y al CMeT en sus puntos mínimos.
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Gráfica 2.21 Costos medios y marginales en el corto plazo.

En el largo plazo todos los factores son variables, por lo que los productores pueden ajustar su tamaño o escala de planta si eso contribuye a que sean más eficientes. El costo total y el costo medio de largo plazo se calculan, entonces, tomando los costo mínimos correspondientes a cada nivel de producción cuando todos los ajustes, tanto el tamaño de planta como en el empleo, se han realizado. En este sentido, se dice que la curva de costos de largo plazo es una curva envolvente.
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Gráfica 2.22 Costos medios y marginales: largo plazo.

Una vez que el productor conoce sus funciones de costos de producción tendrá que determinar cómo producir las cantidades que desea ofrecer en el mercado, utilizando el mapa de isocuantas para encontrar, a través de la línea de isocostos, la combinación de insumos que permita producir una cierta cantidad del bien al mínimo costo.
La línea de isocostos muestra todas las combinaciones de insumos que pueden comprarse a un costo total dado, y su ecuación se obtiene a partir de la función de costo total, de la siguiente forma:
CTo = PKK + PTT 

expresando a K en términos de T: 

K = CT0/PK - (PT / PK)T 

Como puede observarse, la pendiente de la línea de isocostos es el precio relativo de los factores, por lo que si alguno de éstos varía la pendiente se modifica. Al conjuntar la eficiencia técnica (a través de las isocuantas) con la eficiencia económica (isocostos), el productor podrá maximizar su producción sujeto a la restricción presupuestal (costo), o bien minimizar sus costos, sujeto a la restricción de un nivel de producción dado.
Analicemos el primer caso, en el que el productor maximiza la producción dado un nivel de costos dado. Para lograrlo, puede cumplir con ambas condiciones al producir Q2 dado su nivel de costos CT2 con las combinaciones A y B de insumos; sin embargo, con el mismo nivel de gasto podría incrementar su producción hasta Q3 con la combinación C*. En este punto estaría maximizando su producción dado un nivel de gasto. Por lo tanto, el punto más eficiente técnica y económicamente es aquel en donde la curva de isocostos y la isocuanta son tangentes, es decir:
PMgT / PMgK = PT / PK
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Gráfica 2.23 Eficiencia técnica y eficiencia económica
De manera similar, si el productor establece la cantidad máxima a producir, dado su tamaño de planta, por ejemplo Q1, buscará minimizar el costo al que puede hacerlo. Recordando que el costo se reduce conforme la línea de isocostos se encuentra más cerca del origen, entonces el productor minimizará los costos para el nivel de producción Q1, en el punto de tangencia entre la isocuanta y la isocostos, esto es, cuando: 

PMgT/ PMgK = PT / PK Transformando esta expresión: 

PMgT/ PT = PMgK / PK 

Lo que quiere decir que el productor utilizará los insumos en la cantidad en la que la productividad marginal por peso gastado se iguale para todos. Esto es un razonamiento similar al caso del consumidor, quien maximiza su utilidad cuando la relación entre utilidad marginal, por peso gastado, es igual entre todos los bienes.
Bajo esta perspectiva, un cambio en los precios de los factores de producción lleva a una sustitución de factores. Se usa menos del factor de producción cuyo precio ha aumentado, y más del otro factor para producir un nivel dado de producto. A su vez, al utilizar más el factor capital su productividad marginal disminuye, con lo que todo el cociente (PMgK / PK) se reduce, tendiendo a igualarse. Este efecto se puede comprobar gráficamente pasando del punto A al B:
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Gráfica 2.24 Reasignación de insumos ante cambios en los precios.

La magnitud de la sustitución entre factores depende de la tecnología misma; si factores de producción son sustitutos muy cercanos entre sí, las isocuantas se prácticamente líneas rectas y la sustitución será grande. Si los factores de producción no son sustitutos muy cercanos entre sí, las isocuantas tendrán una curvatura leve y cambios muy grandes en los precios de esos factores ocasionarán solamente pequeños efectos de sustitución.
2.2.4. Función de oferta individual y de mercado
Una vez que el productor conoce sus funciones de costos de producción, deberá determinar cuánto producir para maximizar sus utilidades o minimizar los costos. Formalmente podemos expresar este objetivo en los términos siguientes:
Max U (Q) = IT(Q) - CT(Q) 

En donde
U son las utilidades 

IT los ingresos totales  y CT los costos totales 

La condición necesaria para maximizar es que: 
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IMg = CMg

Para determinar las implicaciones de esta condición de maximización, analicemos cómo se obtiene el ingreso marginal (IMg): 

IT = P x Q

Éste puede variar por un cambio en la cantidad y/o por un cambio en el precio, por lo que lo podemos expresar como:
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Por lo tanto, obtenemos que: 
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Entonces, veamos cómo son las curvas de IMg que tiene que igualar el productor con su CMg. Cuando el mercado es competitivo existe un número relativamente grande de productores, por lo que ninguno de ellos tiene influencia sobre el precio del bien si incrementan o reducen su producción. En esta situación el término 
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es igual a cero y por lo tanto: 

IMg = P 

Cuando el mercado no es competitivo existen productores que pueden influir en el precio, por lo que 
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 es negativo (por la Ley de la Demanda) y entonces:

IMG < P
De esta forma, el productor en competencia perfecta decidirá qué cantidad producir cuando iguale el precio al costo marginal. Pero, ¿en realidad estará dispuesto a ofrecer producto a cualquier precio? Veamos en la siguiente gráfica que el productor tiene un límite, ya que estará dispuesto a ofrecer su producto en el mercado con un precio que le permita cubrir, al menos, sus costos fijos, mismos que tiene que pagar incluso si la producción es cero. Conforme aumenta el precio en el mercado, la cantidad ofrecida estará dada por la curva de CMg y por lo tanto la oferta del productor será su curva de CMg a partir del mínimo de los costos medios variables.

[image: image48]
Gráfica 2.25 Curva de oferta.

Cuando el precio se incrementa y alcanza el nivel de P* puede cubrir los ingresos mismos que están dados por precio multiplicado por la cantidad, que son iguales a los costos totales (CMeT multiplicado por la cantidad); por lo tanto, el productor obtiene ganancias normales iguales a cero. Si el precio es superior obtendrá beneficios anormales, mayores a cero.
Hasta aquí hemos analizado cómo se obtiene la curva de oferta de cada productor; pero si queremos conocer cuál es la oferta total de un cierto bien en el mercado, tendremos que hacer la suma horizontal de las ofertas individuales. En la gráfica siguiente se muestra el caso simplificado de una economía con sólo dos productores (A y B) de un mismo bien. A cada precio se observa cuál es la cantidad ofrecida por A y cuál por B; Ia suma de estas cantidades es la cantidad total ofrecida en el mercado a ese precio. Cada uno de los puntos refleja el costo marginal privado de producir dichas cantidades; si no existen economías o deseconomías externas (externalidades) la curva de oferta reflejará también los costos marginales sociales de la producción.
2.2.5. Factores determinantes de la oferta 

Al igual que en la demanda, hemos trazado la oferta de un bien manteniendo constantes todos los demás factores que la determinan, diferentes de su precio. Un cambio en cualquiera de estas variables producirá un desplazamiento de la curva de oferta hacia la derecha si se trata de un cambio positivo, o hacia la izquierda, cuando resulta negativo.
Estos factores son: 

- Los activos productivos. Cuantos más y mejores activos tenga la empresa mayor será su capacidad para ofrecer diversas cantidades de productos a diferentes precios.

- tecnología disponible. Es importante que la tecnología con la que cuenta sea flexible, en el sentido de que puedan incorporarse mejoras que permitan Incrementar la capacidad de producción sin importar el precio.
- Precios de los factores. Un cambio en los precios de los insumos afecta directamente las funciones de costos de producción, lo que hará desplazarse a la oferta. 

Nuevamente, como en el caso ,de la demanda, un cambio en el precio del bien provocará un cambio en. la cantidad ofrecida; en tanto que un cambio en cualesquiera de las demás variables implicará un cambio en la oferta.
2.2.6. Excedente del productor

La oferta representa el precio mínimo al que un productor está dispuesto a vender cada unidad. De acuerdo con lo expuesto, la pendiente de la curva de oferta indica que el productor requiere de un precio cada vez mayor por cada unidad adicional que venda; sin embargo, recibe el mismo precio por todas y cada una de las unidades vendidas. Por lo tanto, el excedente del productor es la diferencia entre la cantidad que le pagan por una unidad y lo mínimo que estaría dispuesto a cobrar por producirla. Al igual que el excedente del consumidor, el del productor es una medida de bienestar del oferente. Gráficamente, el excedente del productor comprende el área que se encuentra por encima de la curva de oferta pero debajo del precio al que se vende el producto:

[image: image49]
Gráfica 2.26 Excedente del productor.

2.2.7. Elasticidad precio de la oferta 

La elasticidad precio de la oferta, al igual que la elasticidad precio de la demanda, mide la sensibilidad de la cantidad ofrecida a cambios en el precio, y se define como el cambio porcentual de la cantidad ofrecida entre el cambio porcentual del precio del bien:
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El valor de la elasticidad siempre será un número positivo, ya que la relación precio cantidad en la curva de oferta es positiva.
La elasticidad precio de la oferta varía de acuerdo con el periodo de análisis considerado. Esta elasticidad en el corto plazo es, por lo general, menor que en el largo plazo, pues el productor tiene menos oportunidades de ajustar su producción ante un cambio en precio de equilibrio del bien. Las condiciones tecnológicas también afectan la elasticidad precio de la oferta de un bien. Cuanto más sencillo sea para un productor adquirir los factores de producción y los insumos intermedios necesarios para transformarlos en el producto final, mayor será la elasticidad de la oferta ya que podrá adaptarse más rápido ante cualquier cambio en el precio. Por ejemplo, la elasticidad de la oferta de productos agrícolas en el corto plazo es muy inelástica, ya que es difícil cambiar el nivel de producción en el mismo ciclo productivo.
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� Se define como el proceso de organizar, gestionar y asumir la responsabilidad de una empresa.
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Grafica 2.9. Obtencion de la demanda de mercado
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